Ekonémia je najmi o poctivom uvaZovani, nie o peniazoch

Ekonoémia je vnimana hlavne cez peniaze, no v 14-stranovom indexe ku knihe The
Undercover Economist (Skimajuci ekoném, Oxford University Press, 2006)
slovapeniaze ¢i hotovost’ niet. Pre autora knihy Tima Harforda, ekonéma Svetove;j
banky, st ako pre va¢Sinu ekondémov, len povrchom. Harford radsej ¢itatel'om pontika
odpovede na otazky, ktoré cibria doslednost’ uvazovania, jeden z klI'acovych odkazov
ekonomie pre dnesny svet.

Harford sa napriklad pyta: Pre¢o predavaju staniéné restauracie nekvalitné jedlo? Co
to ma spolo¢né s nizkymi ddvkami v nezamestnanosti? Pre¢o ponutkaju turistické
atrakcie Casto zl'avy pre miestnych obyvatel'ov? A ako to suvisi so snahou pomoct’
chudobnym krajindm formou nakupovania takzvanych ,,fair trade* produktov? Mame
bojovat’ proti zlym pracovnym podmienkam v rozvojovom svete? Je spravne
uvazovat’ o tom, kol’ko stoji 'udsky zivot?

Nerovnost’ v informaciach

KI'acom k prvej sérii otazok je znacny nestlad v znalostiach o kvalite produktu ¢i
sluzby medzi predavajicim a nakupujiucim. Stravovanie na staniciach byva pre
mnohych sporadické. Pre navstevnika stanicnej reStauracie je d’aleko t'azsie odhadnut’
kvalitu stravy ako pre navstevnika podniku s pravidelnou klientelou. V tomto pripade
stabilna klientela garantuje cendm primeranu kvalitu jedal, inak by podnik skrachoval.
Podniky na staniciach st potom motivované zvolit’ nizsiu kvalitu, pretoze za iiu
nebudu potrestané nadmernym odlivom zakaznikov. Podobna situacia byva na
turisticky navstevovanych miestach - turista sa nema ako odplatit’ za nekvalitné
sluzby, zajtra uz asi bude niekde inde.

Problém nerovnakych informacii zasahuje aj systém podpory v nezamestnanosti,
uvadza Harford. Stat chudobu nechce, no tieZ nestoji o podporu l'udi, ktori nemaju
zaujem sa zamestnat’. Ak by vedel odliSit’ poctivych od lajddkov, mohol by tym
prvym vyplacat’ vyssiu podporu z usporenych penazi. Ked’ze to urobit’ nevie, davky
Zasto byvajii plosne nizsie. Staty opakovane skusaju nejakym spésobom odpozorovat’
charakter nezamestnanych. Napriklad systém aktivacnych prac zavedeny u nas okrem
iné¢ho smeruje aj k odhaleniu odhodlania nezamestnanych pracovat’.

Cenova diskriminacia

Odpoved’ou na ,,zahadu* zliav pre vybrané skupiny zdkaznikov ¢i predaja za vyssie
ceny pod znackou ,,fair trade* (systém ponukajuci vyssie ceny za dodavky od
farmarov z chudobného sveta) je pre ekondmov tzv. cenova diskriminécia. Zakaznici
maju rézne cenové maxima. Predavajuci tizia sa im priblizit’, aby nepredali zbytocne
lacno.

Ako pise Harford, predajcovia na to ida napriklad spozndvanim individuélnych
zékaznikov ¢i odliSovanim skupin zékaznikov, akymi st prave zlavy v turistickych
centrach pre miestnych obyvatel'ov. Lokalni ndvstevnici znalej$i domacich pomerov a
flexibilnejsi vo svojom vybere, preto prildkat ich je t'azsie ako pritiahnut’ turistov z
velkej dial’ky, ak uz raz pricestovali.



NajzlozitejSou stratégiou predajcov je odlisit’ Cast’ sortimentu tak, aby ,,sam od seba*
prilékal zakaznikov, ktori nie su na ceny extra citlivi. Harford tvrdi, Ze organické
potraviny ¢i znacka ,,fair trade* plnia aj tento ucel. Napriklad fair trade kava, na ktort
narazil, bola d’aleko drahsia, ako by to dokladovali zvySené néklady na kapu
kavovych zrniek. Harford vysvetluje: ,,Ked kupujete fair trade kavu, sl'ubuji vam
garanciu, ze pestovatel’ dostane dobrt cenu... ale nikto negarantuje Vam, ze tiez
dostanete dobrt cenu.*

Burliva polemika o sweatshopoch (fabrikach v rozvojovych krajinadch s naméhavou
manualnou pracou v - pre nase pomery - zlych podmienkach) ¢i nemeratel'nosti ceny
I'udského Zivota je pre ekondmov nepochopitel'nd. Porovnavanie alternativ je
zékladom ich uvazovania. Praca v sweatshope je pre mnohych chudobnych cestou k
lepSej buducnosti - inak by v nich dobrovol'ne nepracovali, argumentuje Harford.
Podobne nevycislite'nost’ ceny 'udského Zivota je len hrou - obmedzenost’ zdrojov
nas vzdy printti rozhodnt, ktorych chorych budeme liecit’ prvotne. Koniec koncov,
skryto uréujeme cenu Zivota uz aj v regulacii maximalnej rychlosti na cestach. Cim
nizsia povolend rychlost, tym menej smrtel'nych Grazov. No zZivoty si zase necenime
az tak, aby sme rychlost’ znizili napriklad na 20 km/hod.

Bohatstvo a motivacie

Harford, velky zastanca trhového mechanizmu, poukazuje na dolezitost’ instittcii pri
tvorbe bohatstva. Teda pravidiel a noriem, ktoré ovplyvituju motivaciu 'udi pracovat,
zakladat’ firmy, obchodovat’, ale aj kradntt’ ¢i podplacat’.

Autor spomina priklad Kamerunu, jednej z najskorumpovanejsich krajin sveta. Je
zhruba 20 krat chudobnejsi na obyvatel’a ako USA, no slabsia infrastruktira, menej
technoldgii a horSie vzdelanie vysvetluja necelt desatinu tohto rozdielu. Podstatny je
podl'a Harforda rozdiel v inStitiiciach, ktoré spajaju narody do kompaktného,
vzajomne sa obohacujuceho celku, respektive ich v pripade Kamerunu posuvaji do
korupciou nasiaknutého systému. Prdve pomoc v budovani instittcii, dovery a
pevnych pravidiel hry v chudobnych krajinach, ¢i znizenie bariér vo vzajomnom
obchode st pre Harforda d’aleko uc¢innejsie v boji proti chudobe ako iniciativy typu
fair trade.

Ucéebnica ekonomie

Harfordova kniha je vybornou zédkladnou u¢ebnicou ekonémie. Ako poznamenal
jeden recenzent, kniha ho obsahovo ni¢ nové nenaucila, no naucila ho, ako ekondémiu
ucit’. Prave s tym maj ekonémovia uz dlht dobu problémy. Ulohou nagich
ekondomov nemdze byt konkurovat’ vo vyskume krajindm s velkou akademickou
tradiciou. Vyzvou je skor vysvetl'ovat’ ekonomické zakonitosti a sktisenosti
neekondmom, a aplikovat’ ich na slovenské problémy.

Clanok je jednym zo série recenzii vyznamnych ekonomickych knih, ktoré su
sucast'ou projektu INEKO podporené¢ho Nadaciou SPP
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